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Zum Unternehmen

Clerical Medical ist einer der
fuhrenden britischen Finanz-
dienstleister fur langfristige,
aktien- bzw. investmentorientierte
Versicherungs- und Vorsorge-
I6sungen. Das Unternehmen
bietet seine Produkte seit 1995
in Deutschland an.

Finanzstarke Ratings:

Standard & Poor’s mit AA-,
Moody’s mit Aa2 und Fitch mit AA.

Produkthighlights
Performancemaster —
Fondsgebundene Leben- und
Rentenversicherung
® PM Rente (regelmaRige Beitrage)
® PM NobleRente (Einmalbeitrag)
® PM Leben (regelmaRige Beitrage)
® PM Noble (Einmalbeitrag)
® PM Basisrente

(regelmaRige Beitrage)

Wealthmaster —

Kapitalbildende Lebens-

und Rentenversicherung

® WM Rente (regelmaRige
Beitrage)

® WM Leben (regelmaRige
Beitrage)

® WM Noble (Einmalbeitrag)

® WM Basisrente (regelmasige
Beitrage)

Clerical Medical Investment Group Limited

European Branch Office

Randwycksingel 35

NL-6229 EG Maastricht, Niederlande

Tel.:  Customer Service Center
01805 - 67 14 61

E-Mail: support-makler@hbos-efs-
vertrieb.de

Internet: www.clericalmedical.de

VERLAGS-SPECIAL

Britische Fondspolicen

SGarantien mit
Renditechancen
kombinieren*

Im Interview: Matthias Pawlowski, Sprecher von Clerical Medical

und Heidelberger Leben, (iber langfristige Anlagestrategien

angesichts der aktuellen Finanzkrise und die Aussichten fir 2009.

Lassen Sie uns einen Blick auf die ak-
tuelle Finanzkrise werfen: Die Aktien-
mérkte haben stark an Wert verloren
und schwanken erheblich. Viele Anle-
ger stellen sich die Frage, wie sie ihr
Erspartes sicher anlegen und trotz-
dem befriedigende Ertrége erzielen
kénnen.

Pawlowski: Zunéchst — die Verunsi-
cherung ist verstidndlich. Aus unse-
rem aktuellen Vorsorge-Barometer
geht hervor, dass den meisten Deut-
schen bei langfristigen Kapitalanla-
gen grofftmogliche Sicherheit wichti-
ger ist als hohe Renditen. Das ist die
stiarkste Verdnderung seit wir die Um-
frage im Jahr 2005 gestartet haben.
Derzeit glauben 39 Prozent der Be-
fragten, dass sich die selbst genutzte
Immobilie als langfristige Altersvor-
sorge durchsetzen wird. Das — von
vielen langst abgeschriebene Sparbuch
— liegt mit 28 Prozent auf dem dritten
Rang. Andererseits verspricht die Im-
mobilie an den meisten Standorten
langfristig keine WiederverduBe-
rungsgewinne mehr. Und das Spar-
buch bedeutet nach Steuern und In-
flation spiirbare Kaufkraftverluste.
Wir sind tiberzeugt: Mittelfristig wer-
den sich Losungen durchsetzen, die Si-
cherheit mit Rendite-Chancen ver-
binden.

Welche Markt- und Branchenent-
wicklung erwarten Sie demnach fir
2009?

Pawlowski: Die Finanzkrise und ihre
Folgen werden die Anleger und Pro-
duktanbieter noch eine ganze Weile
beschiftigen. Unsere Umfrage zeigt,
dass Garantien deutlich im Trend lie-
gen und fiir Kunden immer wichtiger
werden. Anleger iiberlegen, wie sie ih-
re Altersvorsorge weiter aufbauen

Matthias Pawlowski

konnen und dabei Rendite und Si-
cherheit miteinander in Einklang brin-
gen —zumal nach Einfiithrung der Ab-
geltungssteuer. Das wird vor allem die
unabhéngigen Vermittler fordern. Der
Trend zu aufkldrender Beratung und
transparenten Produkten wird sich
fortsetzen.

Welche Schwerpunkte werden Sie bei
Ihrer Arbeit im nachsten Jahr setzen?
Pawlowski: Wir werden fiir unsere
Partner im Vermittlermarkt unser
Aus- und Weiterbildungsangebot in-
tensivieren. Dariiber hinaus priifen
wir derzeit mehrere Konzepte zur
Weiterentwicklung und Schirfung des
Produktportfolios von Clerical Medi-
cal und Heidelberger Leben. Unter
anderem planen wir, das Spektrum
unserer Garantiefonds auszubauen.

Was wird der konkrete Nutzen fiir Ver-
sicherungskunden sein?

Pawlowski: Wer sein Vermogen als
langfristiges Investment in die Alters-
vorsorge betrachtet, sollte auf aktien-
orientierte Losungen setzen. Ein Weg,
der zugleich die geforderte Sicherheit
bietet, sind Lebensversicherungen mit
Garantiefonds. Sie sichern einen Teil
des jemals erreichten Hochststandes

ab und begrenzen so mogliche Verlu-
ste. Bislang konnen Anleger je nach
Anbieter aus Garantien zwischen 80
und 100 Prozent wéhlen — je nach per-
sonlichem Sicherheitsbediirfnis. Je
weiter die Garantie an 100 Prozent
heranreicht, umso teurer wird es, das
hohere Garantieniveau darzustellen.
Wie bei jeder Kapitalanlage ist das
richtige Verhéltnis zwischen Sicher-
heit und Rendite wichtig.

Wir haben uns bisher fiir eine 80-pro-
zentige Hochststandsgarantie ent-
schieden. Sie ist fiir die Versicherten
giinstiger und dient dem sinnvollen
Ziel, vor starken Kurseinbriichen zu
schiitzen. Gleichzeitig profitieren die
Kunden iiber Fondsanteile von stei-
genden Aktienkursen.

Wie unterscheiden sich solche Kon-
zepte von herkémmlichen Kapitalle-
bensversicherungen?

Pawlowski: Es handelt sich um fond-
gebundene Lebens- und Rentenversi-
cherungen, die in Garantiefonds inve-
stieren. Bei klassischen deutschen Ka-
pitallebensversicherungen sind die
Beitriage tiberwiegend festverzinslich
angelegt. Der Gesetzgeber ldsst zwar
eine Aktienquote von 35 Prozent zu,
dennoch begniigen sich viele Versi-
cherer im Schnitt mit acht bis zehn
Prozent. Gemif gesetzlicher Vorgabe
wird eine Mindestverzinsung des Spar-
anteils von derzeit 2,25 Prozent gar-
antiert. Dennoch vertrauen die Anle-
ger diesem Konzept trotz gestiege-
nem Sicherheitsbediirfnis offensicht-
lich nicht mehr. Wihrend alle anderen
sicherheitsorientierten Vorsorgefor-
men in unserem Vorsorge-Barometer
zum Teil erheblich zugelegt haben,
hat die Zustimmung zur Kapitalle-
bensversicherung um einen Prozent-
punkt abgenommen. Die Zukunft ge-
hort verstdndlichen Vorsorgeldsun-
gen, die Sicherheit und Rendite-Chan-
cen verkniipfen.

Was ist bei Garantien abschliefend zu
beachten?

Pawlowski: Anleger sollten priifen,
wann sie greifen. Unsere Garantie ist
taglich verfiigbar und gilt wihrend der
gesamten Vertragslaufzeit. Die Si-
cherheit besteht auch bei Teilentnah-
men oder vorzeitiger Kiindigung. So
sind Fondswechsel zwischen Garan-
tiefonds und anderen Fonds im Port-
folio jederzeit moglich. Bei den mei-
sten anderen Anbietern gilt die Ga-
rantie dagegen nur zu festen Stichta-
gen und wenn der Vertrag bis zum En-
de der Laufzeit durchgehalten wird.

aus Cashe 2/2009

Repréasentativ-Umfrage:

Kapitalanleger wollen Durchblick und Sicherheit.

Wie wichtig sind Ihnen folgende Kriterien bei der Wahl eines Vorsorge- bzw.
Geldanlage-Produktes (Antworten ,sehr wichtig“ oder ,wichtig“)?
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Reprasentativ-Umfrage:

Deutsche wollen Sicherheit zum Nulltarif.

Wie wichtig sind Ihnen die folgenden Garantieelemente?
Garantie auf einbezahltes Kapital und Wertsteigerung
Beitragsriickgewahr

Garantie auf investiertes Kapital, nicht auf Wertsteigerung

Wie viel Prozent waren Sie bereit, fur folgende Garantieleistungen zu bezahlen?
1
Finf Prozent Beitrag fur 100-Prozent-Garantie

Vier Prozent Beirag fiir 80-Prozent-Garantie

Drei Prozent Beitrag fiir 60-Prozent-Garantie
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Repréasentative Umfrage: Selbst genutzte Immobilie in

Sachen Altersvorsorge jetzt ganz oben

Vorsorge-Barometer Clerical Medical:

Welche Formen der langfristigen Altersvorsorge werden sich durchsetzen?
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Selbst genutzte Immobilie
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Riester-/Basisrente
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Sparbuch/Festverzinsliche Anlag

28% (+14%) |

)
[
Lol =

l
[
[
;

Vermietete Inmobilie

19% (+2%)]

Kapitallebens- oder Rentenversicherungen
Betriebliche Altersvorsorge

Fondsgebundene Lebens-/Rentenversicherungen

Aktien, Aktienfonds, Derivate, Zertifikate
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leger sind ver spater
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