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ASSETPROTAGONISTI

E SUONATA L'ORA DEL PAC

Come costruire un capitale nel tempo
grazie alla formula “piani di accumulo”.
Clerical Medical: la raccolta a piu 30%.

di Edoardo Romano

on una raccolta premi in
controtendenza rispetto
al resto del mercato,
Clerical Medical affron-
ta il 2009 con la convinzione di po-
ter ottenere ancora buoni risultati e
consolidare quanto finora ottenuto.
E ai risparmiatori Renato Mendo-
la e Paolo Lattanzio suggerisco-
no per quest'anno la via dei PAC.

La recente crisi sembra aver in-
flitto un duro colpo al settore
delle polizze index e unit-lin-
ked, che gia avevano registrato
un sensibile calo di interesse.
Come compagnia specializzata
in soluzioni unit-linked, cosa po-
tete dire a riguardo?

Mendola |l date sulla nostra raccol-
ta, cresciuta del 30% rispetto allo
scorso anno, dimostra che siamo
in assoluta controtendenza. | ri-
scatti, che pur ci sono stati come
per tutti nel nostro settore, non
hanno intaccato il saldo che rima-
ne positivo. Possiamo ritenerci pie-
namente soddisfatti delle nostre
performance.

A che cosa imputate il merito di
questi risultati?

Mendola Innanzitutto, alla buona
strategia distributiva e commercia-
le implementata da qualche anno
che ha puntato con successo a
un'attenta diversificazione, sia per
quanto riguarda |'offerta dei prodot-
ti che per la scelta dei canali distri-
butivi. Lavoriamo bene con tutti -
banche, promotori, agenti - perché
abbiamo prodotti in grado di soddi-
sfare le esigenze dei diversi seg-
menti di distribuzione. L'avere un
portafoglio di prodotti diversificato

permette, inoltre, di cogliere meglio
le nuove tendenze di mercato. Fino
a non molto tempo fa, per esem-
pio, la ripartizione tra soluzioni a
premio unico e a premio ricorrente
era del 50% ciascuno. Oggi le poliz-
ze a premio ricorrente sono arriva-
te a rappresentare la maggior par-
te della nostra nuova raccolta.

Quindi, il mercato sta premian-
do chi & in grado di offrire i Pia-
ni di Accumulo (PAC)?

Lattanzio Esattamente. In un mo-
mento storico come quello attuale,
i Piani di Accumulo sono particolar-

. attraverso, ad

mente apprezza-
ti perché con un
investimento
contenuto dila-
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senta significativi elementi di fles-
sibilita e differenzazione e per tale
motivo sta riscontrando un notevo-
le consenso tra gli investitori. Inol-
tre, un ampio paniere di fondi sot-
tostanti consente di scegliere |'op-
zione di investi-
mento con il
rapporto rischio-
rendimento pit
adatto e di ribi-
lanciare in qual-
siasi momento
la composizione
del portafoglio

Sito internet:

www.italia.clericalmedical.com

B Carta
Y d’identita

Nome: Renato Mendola

Ruolo: general manager
Societa: Clerical Medical talia

me il Clerical Me-
dical Guaranteed
Access B0% che,
con un rendimen-

esempio, 12

operazioni gratuite all'anno di tra-
sferimento da un fondo allaltro.

Dove dovrebbe investire oggi
un cliente?

Lattanzio Non esiste un prodotto
adatto per tutti. Dird una cosa ba-
nale, ma rimane fondamentale par-
tire dall’'esigenza del cliente. Se
I'investitore riesce a gestire I'emo-
tivita, il mercato offre oggi interes-
santi opportunita e un prodotto co-
me il nostro Freedom Plus permet-
te di entrare gradualmente nel
comparto azio-
nario attraverso
una politica di
investimento ini-
ziale pill pruden-
zZiale per investi-
re successiva-
mente in fondi
con un pit eleva-
to profilo di ri-

zionato nel tem-

po permettonoe di costituire gra-
dualmente un cospicuo capitale,
mediando sulle volatilita di merca-
to nel medio-lungo periodo. Il no-
stro prodotto di punta, denominato
Clerical Medical Freedom Plus, pre-

schio. Se ci tro-
viamo invece davanti un cliente pii
emotivo, quindi non disposto a cor-
rere rischi, la scelta adeguata po-
trebbe essere quelia di indirizzarsi
verso le diverse tipologie di fondi
con protezione oggi disponibili, co-

to dal lancio del

20,14%, ha dimostrato di resistere
bene anche alle recenti turbolenze
dei mercati finanziari.

Per questo fondo, in particolare, il
risultato positivo € stato oftenuto
anche grazie a un sistema di ga-
ranzia che assicura che il valore
delle quote del fondo non scenda
mai al di sotto dell'80% del livello
pitl alto mai raggiunto dalla data di
lancio,

Quali progetti di sviluppo avete
per il nuovo anno?

Mendola Per via di una situazione
economica ancora incerta, che ren-
de difficile qualsiasi previsione, per
il 2009 vogliamo sicuramente con-
solidare le nostre posizioni.

Al momento, siamo impegnati nel-
I'ottimizzazione della nostra offerta
di fondi interni, ma volendo esplo-
rare le opportunita che ogni conte-
sto di crisi comunque offre, ci stia-
mo basando sul successo del Gua-
ranteed Access 80% per studiare
fondi con una struttura di garanzia
simile. Stiamo inoltre lavorando a
nuovi accordi di distribuzione che
prevediamo di finalizzare nel primo
trimestre del 2009. 1Y




