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| periodo € caldo per lo
scudo fiscale. Il termi-
ne del 15 dicembre
2009, ultima data utile
per |'adesione alla normativa
volta all’emersione dei capita-
li detenuti all’'estero, ha mobi-
litato molti contribuenti che,
spinti dal deterrente delle
aspre sanzioni e dalla diffusa
sensazione che questa sia
un’occasione irripetibile per

mettersi in regola con il Fisco,

hanno deciso di usufruire del-
I'aliquota al 5%. Al momento
della chiusura di ADVISOR
non esistono notizie certe su
eventuali deroghe discusse in
seno al legislativo, ma sono
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cominciate ad emergere le pri-
me statistiche attendibili ri-
guardo le modalita e le cifre
lungo cui si stanno snodando
le pratiche di rimpatrio. Vedia-
mo quali sono le dinamiche di
queste operazioni, e attraver-
so quali intermediari le attivi-
ta finanziarie stanno rientran-
do entro i confini. In materia
di scudo fiscale, infatti, stan-
no intervenendo diversi prota-
gonisti del mondo finanziario,
non solo le private bank, ma
anche enti indipendenti come
le piccole e medie SGR, che
stanno acquisendo un ruolo
di crescente importanza all'in-
terno del mercato. L'incre-
mento del giro d'affari & so-
stenuto dalla domanda della
clientela, mutata in seno alla
crisi finanziaria, che ha pro-
dotto la concreta esigenza da
parte dei risparmiatori e inve-
stitori di una consulenza auto-
noma e caratterizzata da mag-
giore trasparenza. Le SGR
hanno ['obiettivo di rispondere
a questa richiesta, offrendo
consulenza e una gestione
dei patrimoni piu chiara e lim-
pida, poggiando sui punti di
forza del settore che consen-
tono di operare indipendente-
mente e senza conflitti di inte-

ressi, in liberta dalle logiche
di distribuzione e benefician-
do della collaborazione di pro-
fessionisti di alto profilo, in
grado di costruire solidi rap-
porti con una clientela fideliz-
zata, grazie a costanti relazio-
ni mantenute vive negli anni.
Abbiamo interpellato diretta-
mente gli operatori di questo
comparto, per capire in che
modo stanno operando le
SGR e come si sviluppa il rap-
porto e |'offerta con e per la
clientela, cosi da creare una
panoramica su questo settore
che sta giocando un ruolo
sempre pil importante all'in-
terno delle operazioni di scu-
do fiscale.

Marco Rosati, amministrato-
re delegato di Zenit SGR, so-
cieta di gestione indipenden-
te, ha sottolineato come le
SGR pil attive siano quelle
abilitate alla gestione indivi-
duale e focalizzate sul private
banking: « clienti richiedono
un servizio altamente qualifi-
cato, una piena assistenza e
soprattutto la massima riser-
vatezza, che solo delle strut-
ture professionali e totalmen-
te dedicate possono offrire»,
afferma Rosati. Per quanto ri-
guarda previsioni sulle som-













